
すべての人の可能性を広げる

Heart-Beats Futures
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やりたいことをカタチにします

これまでに大手企業から中小企業まで、要望に応じて多様な業務を経験してきました。

対応業務の幅と深さから多くのクライアントからご指名をいただいており、近年はブロックチェーン案件も増えてきております。

ぜひ、構想段階からPM運用、立て直しまで広くご相談ください。

DX推進支援事業(クラウド／RPA／AI)

アプリ開発WEB制作事業

顧問
三橋信一郎
みずほ銀行執行役員

組織構築プロモーション事業
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代表者プロフィール

・大学院卒、MBA取得

・日本一営業する会社で日本一の社長アポ率を記録。SEOナンバーワンの在宅求人メディアの立ち上げ参与

・米国で120億の出資を受けるITセキュリティ会社のマネージャーにヘッドハンティング

・大手外資系アパレルブランド経営者と共に上場企業の物流倉庫立ち上げ、GISデータを用いた出店モデル計画
の提供、コスト削減PJTを実施。越境ECの営業部長も兼務

・国際連合諮問機関の認定を受けて、ITを活用して外国人の身分確認や就労管理を自動化するサービスを提供

・現在、総チャンネル登録者数300万人を超える日本有数のビジネス系Youtuberのネットワークを保有
企業のテストマーケティングを行い最も効果的な営業PR手法を在宅メンバーと共に構築することが得意

・休日はJ１チームAAクラブのコーチとして大会9連覇中。才能の具現化をテーマに能力や可能性のデータ化、
園児から担当している学年9名に独自の指導法を実践。結果、9人中2人が県トレ、関東選抜入り

・ボーイスカウト、ライオンズクラブ等、各種ボランティア団体所属
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日本の現状とこれからの姿

(万人)(万人)

労働力人口は年々減少。人口減少は今後も続く見込み。

2030年には金融保険と建設業界以外すべての業界で人手不足が発生し、全体では644万人が不足する。

企業が事業を継続するためには、業務のIT自動化、外部委託の拡大、外国人採用の強化のどれかを選ばなければならないと考えられる。

人手不足問題は企業体力の低下も引き起こす
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企業の成長モデルについて
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ご提案の概観

労働力不足

【社会課題】 【想定フェーズ】

売上拡大

【経営課題】 【解決策】

コスト削減

テストマーケティング

IT自動化

グローバル化

各成長フェーズに応じて、事業創造、成長促進提案、事業仕組み化等、必要とされる解決案をオリジナルで創出していきます。

経営課題に対して、最適な解決策をお持ちの企業様と常にコラボレーションを検討しています。
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Heart-Beats Futuresプロジェクトの流れ
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各プロジェクトの流れについては下記のとおり。
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ソリューション手法

日本一の集客ネットワーク

日本一コスパの高い営業
手法で売上に貢献

最大手ミスコンの約4倍

社会事業家の女性と共に
認知ブランディング形成

企画採用教育まで完遂

新規事業創造と事業部門
の立ち上げ納品
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未来創造プロジェクトを通じて社会に貢献する
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Heart-Beats Futuresは未来創造プロジェクトです

人や組織、文化や社会は図のような情報の輪廻に当てはめることが出来ます。

今後、フィルターバブルが進むことで生じる難点は、合理性の誤謬と社会関係資本の減少だと考えます。

その時、解決策を生み出す人材よりも、問いを作り出せる人材こそ貴重なのではないかと考えました。

問いを作ることで未来をコントロールし、
結果的に各自の選択肢と可能性を広げることに貢献していきたい。
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未来創造までの流れ

【備考】

執筆者募集中１

２ SDGs✕未来予想でブレスト

３

４

クラウドファンディングも検討

・・・

１

２

３

【参考URL】https://www.heart-beats.work/

まず、未来予想記事を軸に０→１の部分を創造して啓蒙層を刺激します。

そして、ウェビナーを通じて未来予想のブラッシュアップを行いつつ、啓蒙層を交感層に引き上げる。

その後、フィードバックを基に未来で必要となる提案資料を先に作成して、実現層と共に０→１の具現化と１→１０の実現をしていく。

https://www.heart-beats.work/
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未来地図について

作成された未来記事はブレインストーミング用にカードゲーム化することを想定。

質問と答えを組み替えて無限に未来を創造出来る仕組み。

集積した情報はFutures Ageプロジェクトに還元していきます。
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これからはプロジェクトチームによる業務運用が主流となる

以前までは「トータルソリューション」が主流であり、自社で案件を獲得して自社社員で案件を運用していました。

しかし在宅ワークの普及で優秀な人材ほどフリーランス活動をするようになり、経営スタイル及び業務運用方法が変わりつつあります。

そこで必要となるのが「影請け」であり、外部スタッフの管理・マニュアル作成等、COOの働きが出来る存在が必要になってきます。
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影請けとはレンタルCOOである

【ノンコア業務とクリエイティブな組織構築例】

貴社専属の「SNSマーケティングチーム」を構築

私たちが得意とするのは、固定費を削減するための戦略と効率的なノンコア業務の代⾏だけではありません。

レンタルCOOならではのプロジェクト構築が出来る部分が好評いただいております。

例えば、マーケティング実行部隊を丸ごと組織構築することで、インフルエンサーの仕組み化をしてみてはいかがでしょうか。



アプローチフェーズ
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アポイント原価の開示
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【ご要望】海外市場の取り込みを見据えてアプローチ部隊を持ちたい

【解決事例】予算900万でテストマーケティング型営業部門の立ち上げ
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【ご要望】海外市場の取り込みを見据えてアプローチ部隊を持ちたい

【解決事例】予算900万でテストマーケティング型営業部門の立ち上げ



今すぐお願いしたい
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顧客層の３層構造について

潜在顧客を見つける為の仕組みを構築

6～8割【潜在層】

1～2割【顕在化層】

頼める会社を知らない

効果が見えない

コスト感が分からない

などの潜在的なニーズ

1～2割【不買層】

一切興味が無い

【メリット】
・狙ったターゲットを攻めることが出来る
・仕組みにする事で経営が読みやすい
【デメリット】
・仕組みにする為にマンパワーがかかる
・ファーストコンタクトから受注する難易度が高い
（継続的なフォローが必要）

【メリット】
・すぐに案件に繋がりやすい
・営業が簡単
【デメリット】
・同じ手法をくり返す事が出来ない
(ノウハウが残らない)
・いつ案件が入ってくるか不明、継続性がない
・他社比較の状態の為、単価が下がりやすい
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ソリューション手法

日本一の集客ネットワーク

日本一コスパの高い営業
手法で売上に貢献

最大手ミスコンの約4倍

社会事業家の女性と共に
認知ブランディング形成

企画採用教育まで完遂

新規事業創造と事業部門
の立ち上げ納品
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YouProduce事業について

テストマーケティングの方法の１つに、You Tubeを使ったアプローチ方法があります。

総チャンネル登録者数300万人を超えるビジネス系Youtuberの方々に貴社の動画を宣伝していただくのはいかがでしょうか。

企画、撮影、編集、配信、拡散とすべての工程にご対応させていただきますので、ぜひご相談ください。
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日本最大のネットワークを保有

YouProduce全体で見ると、月再生数は3500万回を超えて、高評価率95％を獲得。

リードの解析、顧客育成を通じて成約受注までアシストさせていただきます。
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日本最大の発信力をご活用いただけます

本来、登録者数が近くなければコラボは出来ません。

しかし事務所の垣根を超えてネットワークを形成しており、横車を押してコラボ出来ることが最大の魅力です。

各Youtuberとコラボレーションすることで皆様の事業展開を推進させます。
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他社との差別化は動画マーケティングから

動画マーケティングは簡単に見えて成果を上げるまでのハードルが高いと言われていますが、その効果は抜群です。

動画広告市場の成長要因の1つとして、難しい技術や差別化が説明しにくい商材であっても編集技術でカバー出来ることが挙げられます。

質を落とさずに成果を上げるまでの時間を短縮したいとお考えの場合には最適なご提案が出来ます。
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ソリューション手法

日本一の集客ネットワーク

日本一コスパの高い営業
手法で売上に貢献

最大手ミスコンの約4倍

社会事業家の女性と共に
認知ブランディング形成

企画採用教育まで完遂

新規事業創造と事業部門
の立ち上げ納品
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Beauty Japan事業について

Beauty Japanは従来の外見内面重視のコンテストではありません。

社会で活躍したい・社会課題を解決したい女性のキャリア形成を支援し、女性の社会的進出を応援します。

※参加を希望される女性はお問い合わせください

これまでにない、全く新しいビューティーコンソーシアムです
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日本最大のリーチ数を持つコンテストです

社会的に意義のある活動であることが高く評価されて、圧倒的なリーチ数を記録しています。

活躍する出場者の発信力を事業活動のPR広告にご活用いただくことが出来ます。

日本一のリーチ数を持つ
ビューティーコンテストです
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スポンサープランには限りがあります

すでに活躍している女性、これから活躍する女性をいち早く発見してコラボレーションが出来ます。

集客、プロモーション、ブランディングに課題感をお持ちの方にオススメです。

※その他スポンサープランもございますので詳しくはお問い合わせください


